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Functie: 

Account Manager (Nederland Noord-Brabant) (m/v)
Bedrijfsomschrijving: 

Ons bedrijf is reeds 25 jaar marktleider in de wereld van sensibilisering en motivatie van medewerkers, voornamelijk op gebied van veiligheid, maar ook kwaliteit en milieuzorg.  Meer dan 2.500 ondernemingen (groot en middelgroot) schenken dagelijks hun vertrouwen in ons uniek concept. 

Met exclusieve producten helpen wij bedrijven een strategie te bepalen om bijvoorbeeld hun aantal ongevallen te laten dalen. 
Door een stijgende vraag naar deze producten en de groei van het veiligheidsbesef in bedrijven zoeken wij ons verkoopsteam voor Nederland te versterken.
Functieomschrijving: 

Een actieve prospectie (“Hunter”) bij industriële bedrijven in de Nederlandse provincie Noord-Brabant  om onze diensten en producten professioneel toe te lichten. 

Het gaat hier om Business-to-business verkoop. Afspraken maakt u voornamelijk met KAM coördinatoren, maar ook Kwaliteit-, P&O en Communicatie Managers. 

Deze functie omvat het volledige takenpakket van een goed Account Manager:

· Prospecteren en contacteren op basis van beschikbare database

· Afspraken maken en optimaal organiseren

· De situatie en noden van de klant grondig analyseren.

· Deze noden vertalen in concrete oplossingen met producten van Fullmark

· Het implementeren van een efficiënte en duurzame samenwerking met de klant

Profiel:
· Wonend in de regio Noord  of Noord-Oost Antwerpen, max. op 20 minuten van de grens met Nederland.

· Sterk commerciële feeling, dynamisch en enthousiast.

· Een bewezen succes in de industrie met « business to business » verkoop. 

· Kennis van de industrie en bedrijven in uw regio.

· Autonoom, gestructureerd en creatief. 

· Resultaatgericht maar ook een vlotte en spontane onderhandelaar. 

· Iemand overtuigen is uw passie.
Aanbod: 

Een contract van onbepaalde duur, na een proefperiode bij een financieel gezond en sterk groeiend bedrijf, in een aangename werksfeer, met een gemotiveerd team.

Een aantrekkelijk salaris (vast+commissie+premies) + firmawagen, GSM, laptop en vergoedingsonkosten.
Contact: 
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Email: kurt.vanvaerenbergh@fullmark.be
Tel. : + 32 473 95 87 89
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Profitez de 25 ans d’expérience auprès de plus de 2.500 clients !

